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Abitibi-Consolidated annonce les résultats du T1
Suivi de la revue des opérations avec des réductions des frais généraux
et frais de vente et d’administration (FGVA)

MONTREAL, le 26 avril 2006 — Abitibi-Consolidated Inc. a annoncé aujourd’hui une
perte de 33 millions de dollars, soit 8 cents par action pour le premier trimestre. Cette
perte se compare a celle de 51 millions de dollars, soit 12 cents par action, enregistrée
au premier trimestre de 2005. Les résultats du trimestre incluent les éléments
spécifiqgues aprés impdts suivants : une perte de 12 millions de dollars a la conversion
de devises étrangeres et un ajustement positif d'impots de 22 millions de dollars
relativement au reglement favorable d’un litige fiscal d’'une année antérieure.

Bien gu’il ne s’agisse pas d’'une mesure conforme aux PCGR, la perte se serait élevée a
42 millions de dollars, soit 10 cents par action, sans tenir compte de l'impact des
éléments mentionnés ci-dessus. Cette perte se compare a celle de 59 millions dollars,
soit 13 cents par action, au premier trimestre de 2005 (voir le tableau 3 du Rapport de
gestion).

Le bénéfice d'exploitation s’établissait a 41 millions de dollars au premier trimestre,
comparativement a un bénéfice d’exploitation de 11 millions de dollars pour la méme
période en 2005. L'amélioration marquée du bénéfice d’exploitation s’explique
principalement par des prix plus élevés dans les deux secteurs du papier de la Société,
par I'amortissement plus faible, de méme que par des taux plus bas des droits
compensatoires et antidumping (CVD et AD). Le raffermissement continu du dollar
canadien, le codt plus élevé des produits vendus dans le secteur du papier journal et les
prix plus bas dans le secteur des produits du bois viennent partiellement contrebalancer
ces éléments. La Société estime, qu'a elle seule, I'appréciation de 6,3 % du dollar
canadien par rapport au dollar américain a eu un impact défavorable de 44 millions sur
les résultats d’exploitation trimestriels de la Société.

T1 2006 — Faits saillants

Ventes de 1,24 milliard $ (1,32 milliard $ au T1-2005)
BAIIA de 153 millions $ (147 millions $ au T1-2005)

e Hausses des prix du papier journal et des catégories ABIOFFSETY partiellement
implantées

¢ Hausses additionnelles de prix annoncées pour différents papiers d’impression
commerciale

e Bénéfice d’exploitation amélioré




e Stocks de papier journal en baisse de 50 % par rapport au T1-2005; équivalant au
bas niveau record du T4-2005

¢ Initiative FGVA ciblant 35 millions $ en réduction de cod(ts; devrait éliminer plus de
200 postes

¢ Fermeture permanente d’'une machine a papier journal de 60 000 tonnes au
Royaume-Uni

La Société a procédé a une revue en profondeur des opérations tout au long de I'année
2005, ce qui a entrainé des fermetures d’'usines, des réductions de capacité et la vente
d’'actifs. L'initiative FGVA a été amorcée afin de mieux aligner les activités de soutien
corporatif et divisionnaire pour les adapter aux besoins actuels de I'organisation. Tous
les aspects des FGVA ont été inclus dans la revue, tant au niveau exécutif gu’au niveau
des usines. « La prochaine étape logique consistait a analyser les frais FGVA afin de
positionner Abitibi-Consolidated pour I'avenir et de dépasser notre engagement qui était
d’augmenter le BAIIA de 175 millions de dollars par I'amélioration des codts et de la
productivité. Notre intention est de réduire les FGVA de 20 %, ce qui permettra a la
Société, qui était déja la meilleure de sa catégorie, d’épargner environ 35 millions de
dollars, comparativement a I'année de référence 2005 », a déclaré le président et chef
de la direction, John Weaver.

Commentant le trimestre, M. Weaver a aussi mentionné le momentum favorable pour
les prix et les niveaux de stocks qui ont continué d’étre serrés, correspondant a des taux
d'opération élevés de lindustrie en Amérique du Nord. « Nous observons une
amélioration continue des éléments fondamentaux dans notre secteur. En tant que
Société, nous avons pris les mesures nécessaires au cours des derniéres années. Cette
expérience a été difficile mais Abitibi-Consolidated en ressort plus solide, plus
compétitive et mieux positionnée sur le marché global d’aujourd’hui », a conclu M.
Weaver.

Une conférence téléphonique avec la direction aura lieu aujourd’hui a 11 heures (heure
de I'Est) afin de discuter des résultats trimestriels. La conférence sera diffusée sur
Internet sur le site www.abitibiconsolidated.com, sous la rubrique “Investisseurs”. La
présentation diaporama en référence a la conférence téléphonique sera aussi disponible
sous la méme rubrique, avant l'appel. Les personnes intéressées qui ne peuvent
participer a la conférence en direct peuvent accéder en reprise a la diffusion et a la
présentation diaporama qui seront archivées sur le site Web de la Société.

Abitibi-Consolidated est un chef de file mondial dans les secteurs du papier journal et
des papiers d’'impression commerciale, ainsi gu’un des principaux fabricants de produits
du bois, desservant des clients dans quelque 70 pays a partir de ses 45 installations.
Abitibi-Consolidated est la plus importante entreprise de recyclage de journaux et de
magazines en Amérique du Nord, détournant chaque année des sites d’enfouissement
environ 1,9 million de tonnes de vieux papier. Elle est également classée premiére au
Canada pour la superficie totale de foréts certifiées. Les actions d’Abitibi-Consolidated
sont inscrites a la Bourse de Toronto (TSX: A) et a la Bourse de New York (NYSE :
ABY).
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Informations prospectives

Le présent communiqué contient certaines informations prospectives qui comportent une grande marge de risques et
d'incertitudes. Ces risques et incertitudes qui, dans certains cas, échappent a la volonté de la Société, comprennent :
I'incidence de la conjoncture économique générale aux Etats-Unis et au Canada, de méme que dans les pays ou la
Société et ses filiales exercent actuellement leurs activités ; la conjoncture industrielle ; I'adoption de nouvelles lois et de
nouveaux réglements en matiére d’environnement et les changements apportés a la fagon de les interpréter ou de les
appliquer ; les fluctuations dans la disponibilité ou les colts des matiéres premiéres ou de I'électricité ; les changements
apportés a la réglementation existante en matiére de foresterie ou les changements apportés a la fagon de I'interpréter ou
de I'appliquer qui pourraient entrainer la perte de certains droits contractuels et autres ou de certains permis importants
pour I'exploitation de la Société ; I'accroissement de la concurrence ; une pénurie de personnel ou de cadres qualifiés ;
les résultats de certains litiges ; les conflits ouvriers et la fluctuation du cours de change ou des taux d'intérét. Les
résultats, la performance et les réalisations réels de la Société pourraient différer considérablement de ceux qui sont
exprimés ou supposés dans ces informations prospectives et en conséquence, rien ne garantit que les événements
prévus par les informations prospectives arriveront ou se produiront, ou si I'un d’entre eux se produit, les avantages
incluant le montant du produit, que la Société en retirerait.
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EVENEMENTS ANTERIEURS IMPORTANTS

Vente de PanAsia

Le 17 novembre 2005, Abitibi-Consolidated a complété la vente de sa participation de 50 % dans
Pan Asia Paper Company Pte Ltd (PanAsia). Depuis le rapport financier du troisieme trimestre de
2005, toutes les informations concernant PanAsia ne sont plus incluses aux états financiers
consolidés de la Société selon la méthode de la consolidation proportionnelle, mais sont plutot
présentées comme des activités abandonnées. La Société a également reclassé I’information des
exercices précédents pour exclure, des activités maintenues, les résultats de PanAsia.

Fermeture d’usines

En décembre 2005, la Société a fermé de facon permanente les usines de papier de Kenora, en
Ontario et de Stephenville, a Terre-Neuve. Ces fermetures ont entrainé le retrait permanent de
434 000 tonnes de capacité de papier journal, ce qui réduira le volume des ventes en 2006,
comparativement a la méme période en 2005.

FAITS SAILLANTS

Perte de 33 millions de dollars au premier trimestre de 2006

Abitibi-Consolidated a enregistré une perte de 33 millions de dollars, soit 8 cents par action, au
premier trimestre se terminant le 31 mars 2006, comparativement & 51 millions de dollars, soit 12
cents par action, au trimestre correspondant en 2005.

En millions de dollars (Lignes = Selon les états financiers, Barres = Avant éléments spécifiques™)
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Tableau 1: Informations financieres sommaires (en millions de dollars, sauf les montants par action)
®

Selon les états financiers Avant éléments spécifiques
Premier Trimestre Premier Trimestre

2006 2005 2006 2005

Ventes $1,237 $1,323 $1,237 $1,323

BAIIA N/A N/A 153 147
Bénéfice (perte) d'exploitation

des activités maintenues 41 11 43 19

Bénéfice net (perte) (33) (51) (42) (59)

$ par action (0.08) (0.12) (0.10) (0.13)

Note (1) Mesures non conformes aux PCGR

Les ventes se sont établies a 1 237 millions de dollars au cours du trimestre se terminant le 31
mars 2006, comparativement a 1 323 millions de dollars pour la période correspondante de
I’année précédente. La Société a enregistré un bénéfice d’exploitation des activités maintenues de
41 millions de dollars au cours du trimestre, comparativement a 11 millions de dollars au premier
trimestre de 2005.

ELEMENTS SPECIFIQUES AYANT UN IMPACT SUR LES RESULTATS ET
MESURES NON CONFORMES AUX PCGR

Les résultats d’exploitation de la Société incluent des éléments spécifiques qui n’ont pas de lien
direct avec les activités d’exploitation courantes et qui rendent difficiles la comparaison des
résultats d’une période a I’autre. Abitibi-Consolidated compare non seulement sa performance
mais aussi celle de ses secteurs d’activités avant les éléments spécifiques, selon le BAIIA, le
bénéfice (perte) d’exploitation des activités maintenues, le bénéfice net (perte), le bénéfice net
(perte) par action et d’autres mesures semblables. Les éléments spécifiques incluent le gain ou la
perte a la conversion de devises étrangeres, les frais liés a la fermeture d’usines et autres
éléments, la radiation d’actifs ou la réduction de valeur d’actifs, les ajustements d’impots liés a la
finalisation de vérifications d’années antérieures, I’impact des changements de législation sur
I’imp0t, les dépenses relatives au remboursement anticipé de la dette et d’autres éléments qui ne
concernent pas les activités d’exploitations courantes. Le bénéfice (perte) d’exploitation des
activités maintenues avant les éléments spécifiques, le bénéfice net (perte) avant les éléments
spécifiques, le bénéfice net (perte) par action avant les éléments spécifiques et d’autres mesures
semblables avant les éléments spécifiques, tel que le BAIIA ne sont pas des mesures conformes
aux Principes Comptables Généralement Reconnus (PCGR). La Société juge utile de présenter
cette information supplémentaire, car elle renseigne sur la performance et les tendances
comparatives lorsque ces éléments spécifiques sont exclus. Les lecteurs devraient toutefois étre
informés qu’il ne faut pas confondre ces renseignements avec les mesures des PCGR du Canada,
ni les utiliser a leur place.

Eléments spécifigues ayant un impact sur le bénéfice (perte) d’exploitation des activités
maintenues




Au premier trimestre de 2006, les résultats d’exploitation du papier journal ont subi I’effet négatif
de 3 millions de dollars, principalement di a la reconnaissance d’une obligation relative au
programme de retraite anticipée et de réductions de main-d’oeuvre. Par ailleurs, au premier
trimestre de 2006, les résultats d’exploitation dans le secteur des produits du bois ont subi I’effet
positif de 1 million de dollars, principalement attribuable a la compensation recue en vertu de la
réduction des droits de coupe en Colombie-Britannique.

Au premier trimestre de 2005, les resultats d’exploitation du papier journal ont subi I’effet négatif
de 8 millions de dollars, dii a la reconnaissance d’une obligation relative au programme de
retraite anticipée et de réductions de main-d’oeuvre.

Tableau 2: Bénéfice (perte) d'exploitation des activités maintenues (en millions de dollars)

Selon les états financiers Avant éléments spécifiques(l)
Premier Trimestre Premier Trimestre
2006 2005 2006 2005
Papier journal $42 $4 $45 $12
Papiers d'impression commerciale (6) (15) (6) (15)
Produits du bois 5 22 4 22
$41 $11 $43 $19

Note (1) Mesures non conformes aux PCGR

Autres éléments spécifiques ayant un impact sur le bénéfice net (perte)

Outre les éléments spécifiques déja mentionnés a la section précédente, Abitibi-Consolidated a
enregistré, au premier trimestre de 2006, une perte aprés impbts a la conversion de devises
étrangeéres de 12 millions de dollars, principalement attribuable a un dollar canadien plus faible, a
la fin du trimestre, par rapport au dollar US dans lequel est libellée la majeure partie de la dette a
long terme de la Société. La Société a également enregistré un ajustement d’imp0ots positif de 22
millions de dollars, principalement d0 au réglement favorable d’un litige fiscal d’une année
antérieure.

Au premier trimestre de 2005, la Société a enregistré une perte apres impo6ts a la conversion de
devises étrangeres de 22 millions de dollars, en grande partie en raison de I’effet d’un dollar
canadien plus faible, a la fin du trimestre, par rapport au dollar US dans lequel est principalement
libellée la majeure partie de la dette & long terme de la Société. D’autre part, la Société a
enregistré un montant apres imp6ts favorable de 2 millions de dollars dans ses frais financiers, en
grande partie attribuable au revenu d’intéréts relativement aux recouvrements d’imp6ts. Ce
montant a été contrebalancé par la prime payée pour le remboursement anticipé de la dette de
méme que par des ajustements favorables d’imp6ts de 33 millions de dollars, principalement liés
a la finalisation de vérifications d’années antérieures.



Tableau 3: Incidence des élements spécifiques (en millions de dollars, sauf les montants par action)
Premier Trimestre

2006 2005
Avant Aprés Avant Apres
impots impots impots impots
Bénéfice net (perte) tel que présenté aux états financiers ($33) ($51)
$ par action (0.08) (0.12)
Eléments spécifiques :
Ayant un effet sur le bénéfice (perte) d'exploitation des
activités maintenues (provenant du Tableau 2) 2 1 8 5
Perte (gain) a la conversion de devises étrangeres 15 12 28 22
Frais financiers - - 3) 2)
Ajustements d'impots (22) (33)
Bénéfice net (perte) excluant les éléments spécifiques™ ($42) ($59)
$ par action™ (0.10) (0.13)

Note (1) Mesures non conformes aux PCGR

RESULTATS AVANT LES ELEMENTS SPECIFIQUES

Les élements spéecifiques ayant déja été discutés a la section précédente, les comparaisons et les
analyses suivantes mettront I’accent sur la performance de la Société reliée spécifiquement aux
activités d’exploitation courantes.

Résultats consolidés avant les éléments spécifiques

Au premier trimestre de 2006, I’amélioration du bénéfice d’exploitation des activités maintenues
avant les éléments spécifiques s’explique principalement par des prix plus élevés dans les deux
secteurs du papier, un amortissement plus faible et une baisse des droits compensatoires (CVD) et
antidumping (AD) suite aux réductions de taux. Ces éléments ont été partiellement
contrebalancés par le raffermissement du dollar canadien et par le codt plus élevé des produits
vendus dans le secteur du papier journal.



Tableau 4: Résultats consolidés avant éléments spécifiques(l) (en millions de dollars, sauf les montants par action)

Premier Ecarts favorables (défavorables) dus & Premier
Trimestre Taux de Trimestre
2006 Volume change Prix Colts 2005

Ventes $1,237 ($107) ($65) $86 $- $1,323
Codt des produits vendus 906 78 15 - (29) 970
Frais de distribution 129 12 3 - 1 145
Droits compensatoires et antidumping 9 1 1 - 8 19
FGVA 40 - - - 2 42
BAIIAY $153 ($16) ($46) $ 86 ($18) $ 147
Amortissement 110 - 1 - 17 128
Bénéfice (perte) d'exploitation des

activités maintenues $43 ($16) ($45) $ 86 ($1) $19
Bénéfice net (perte) ($42) ($59)

$ par action (0.10) (0.13)

Note (1) Mesures non conformes aux PCGR

Lorsque comparé au taux de change moyen du premier trimestre de 2005, le dollar canadien, au
premier trimestre de 2006, a été de 6,3 % plus élevé par rapport au dollar US. La Société évalue a
quelque 44 millions de dollars I’incidence défavorable de ce raffermissement sur ses résultats
d’exploitation, comparativement a la méme période I’année derniere. Les taux de change des
autres devises ont eu une incidence négative de 1 million de dollars.

L’amortissement a diminué a 110 millions de dollars par rapport a 128 millions de dollars, au
premier trimestre de 2005. En décembre 2005, la Société a passé en charge un montant de 348
millions de dollars attribuable a des réductions de valeur d’actifs, ce qui a contribué en grande
partie a cette réduction d’amortissement.

Les frais financiers ont totalisé 83 millions de dollars au premier trimestre de 2006,
comparativement aux frais financiers avant éléments spécifiques de 96 millions de dollars en
2005. Cette réduction est principalement attribuable a la diminution de la dette a long terme de la
Société, qui s’explique en grande partie par le remboursement de la dette effectué a méme le
produit de la vente de PanAsia et des terrains privés en Ontario, en 2005.

Résultats segmentés avant les éléments spécifiques

Papier journal

Dans le secteur du papier journal, I’amélioration de 33 millions de dollars du bénéfice
d’exploitation des activités maintenues avant les éléments spécifiques est principalement
attribuable a des prix de vente plus élevés en dollars US et a un amortissement plus faible. Cette
amélioration a été partiellement contrebalancée par des codts de fabrication plus élevés a la tonne
de méme que par le raffermissement du dollar canadien.



En millions de dollars, avant éléments spécifiques®® (sauf les expéditions)

Ventes BAIIA® Bénéfice (perte) d'exploit. des Expéditions
activités maintenues (milliers de tonnes)
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Tableau 5: Résultats avant éléments spécifiques(l) du papier journal (en millions de dollars)

Premier Ecarts favorables (défavorables) dus & Premier
Trimestre Taux de Trimestre
2006 Volume change Prix Colts 2005

Ventes $ 662 ($70) ($42) $83 $- $691
BAIIAY 106 (11) (25) 83 (23) 82
Amortissement 61 - 1 - 8 70
Bénéfice (perte) d'exploitation des

activités maintenues 45 (11) (24) 83 (15) 12

Note (1) Mesures non conformes aux PCGR

Au premier trimestre de 2006, les expéditions de papier journal de la Société se sont établies a
880 000 tonnes, comparativement a 979 000 tonnes au premier trimestre de 2005. La réduction
des expéditions est principalement due a I’élimination des destinations les moins rentables ce qui
résulta en la fermeture des usines de papier de Kenora et de Stephenville, en décembre 2005.

Au cours du premier trimestre de 2006, la Société a procédé a la mise en place de I’augmentation
de prix du papier journal de février, aux Etats-Unis et au Canada. Le prix moyen aux Etats-Unis a
augmenté de 13,1 % au premier trimestre de 2006, comparativement a la méme période I’année
précedente. Les prix du papier journal ont augmenté dans la plupart des autres parties du monde.
En Europe, les prix, généralement fixés par contrat, ont augmenté de 8 %, comparativement au
niveau de I’année précédente.

Au premier trimestre de 2006, le colt par tonne des produits vendus du papier journal a augmenté
de 11 $, comparativement & la méme période en 2005. Cette augmentation de codts est attribuable
principalement aux prix plus élevés des intrants au niveau de I’énergie et de la fibre vierge de
méme qu’a des charges plus élevées relatives aux régimes de retraite et aux autres avantages
sociaux futurs, combinée a une productivité, mesurée en tonnes par jour, plus faible qui
s’explique en grande partie par des grammages plus légers. Cette augmentation a été
partiellement contrebalancee par le raffermissement du dollar canadien réduisant les codts, en
dollars canadiens, des usines américaines de la Société.

Selon le Conseil des produits de pates et papiers (CPPP), I’offre et la demande demeurent
géneralement en équilibre en Amérique du Nord. La production nord-américaine de papier
journal a diminué de 6,5 % au premier trimestre de 2006, comparativement a la méme période en



2005. Au premier trimestre de 2006, la consommation totale aux Etats-Unis a diminué de 3,7 %,
comparativement au premier trimestre de 2005, suite a la baisse continue du volume de publicité
et du tirage des quotidiens. L’augmentation continue de I’utilisation de papiers a grammages plus
legers est un facteur qui a également contribué a cette baisse. Le grammage moyen du tonnage
expédié au premier trimestre de 2006 est passé a 47 grammes par meétre carré, soit 1,6 % de
moins qu’a la méme période en 2005. Cependant, les grammages plus légers ont eu une incidence
a peu pres équivalente sur la capacité de production de I’industrie. Au premier trimestre de 2006,
le taux d’opération de I’industrie nord-américaine était de 95 %, comparativement a 96 % pour la
méme période I’année derniére.

Selon le CPPP, les exportations nord-américaines ont diminué de 18,4 % au premier trimestre de
2006, comparativement a la méme période en 2005. La diminution des exportations s’explique en
grande partie par une réduction de capacité résultant des fermetures permanentes d’usines et des
fermetures d’usines pour une période indéterminée, puisque la demande de papier journal est
demeurée forte en Europe, en Asie et en Amerique Latine.

Selon le CPPP, a la fin mars 2006, le stock total de papier journal des producteurs et des clients
était plus elevé de 50 000 tonnes, soit 4 %, comparativement a la fin décembre 2005 et plus bas
de 127 000 tonnes, soit 9 %, comparativement & la fin mars 2005. A la fin du premier trimestre de
2006, le total des stocks de la Société est demeuré bas, approximativement au méme niveau qu’a
la fin de 2005, et 50 % plus bas qu’a la fin de mars 2005.

La Société prévoit qu’en 2006, la consommation de papier journal aux Etats-Unis, en termes de
tonnage, diminuera d’environ 4 %, compte tenu principalement de I’augmentation de la vente de
papiers a grammages plus légers, de la diminution des tirages et des mesures de conservation
soutenues chez les éditeurs de quotidiens. La Société croit toutefois que les réductions de capacité
annonceées et I’impact des grammages plus légers résulteront en des taux d’opération élevés dans
I’industrie en Amérique du Nord. Cet équilibre de I’offre et de la demande devrait se traduire par
une diminution des volumes exportés due a un manque d’offre provenant d’Amérique du Nord.

Il est prévu que la consommation globale soit l1égérement a la hausse en 2006. La direction
prévoit une croissance d’approximativement 2 % de la demande en Europe en 2006, résultant
principalement de meilleures conditions économiques, de I’amélioration de la confiance des
consommateurs, des depenses de publicité favorables et de la croissance des quotidiens gratuits.
La demande en Amérique Latine et en Asie devrait étre Iégerement a la hausse en 2006.

Papiers d’impression commerciale

Dans le secteur des papiers d’impression commerciale, I’amélioration de 9 millions de dollars des
résultats d’exploitation des activités maintenues avant les éléments spécifiques est principalement
attribuable a des prix de vente plus élevés en dollars US et a un amortissement plus faible,
partiellement contrebalancés par un raffermissement du dollar canadien.



En millions de dollars, avant éléments spécifiques®® (sauf les expéditions)

Ventes BAIIA® Bénéfice (perte) d'exploit. des Expéditions
activités maintenues (milliers de tonnes)
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Tableau 6: Résultats avant éléments spécifiques(l) des papiers d'impression commerciale (en millions de dollars)

Premier Ecarts favorables (défavorables) dus & Premier
Trimestre Taux de Trimestre
2006 Volume change Prix Colts 2005

Ventes $ 360 ($24) (%$20) $22 $- $ 382
BAIIAY 32 (3) (19) 22 2 30
Amortissement 38 - - - 7 45
Bénéfice (perte) d'exploitation des

activités maintenues (6) 3) (19) 22 9 (15)

Note (1) Mesures non conformes aux PCGR

Les expéditions de papiers d’impression commerciale de la Société ont totalisé 419 000 tonnes au
premier trimestre de 2006, comparativement a 447 000 tonnes au premier trimestre de 2005. Le
volume plus faible résulte en grande partie de I’arrét des ventes de Roto-news produit par I’usine
de Kenora suite a sa fermeture et d’un bris majeur, en janvier, d’une machine a papiers
surcalandrés a I’usine de Laurentide. Les catégories de papiers de la Société, substituts aux
papiers non couchés sans pate mécanique, la gamme de produits ABIOFFSETY®, continue de
connaitre du succes avec une augmentation de 6,9 % de ses expéditions au premier trimestre de
2006, comparativement au premier trimestre de 2005.

Le 6 janvier 2006, Abitibi-Consolidated a annoncé le lancement de son nouveau papier :
INNOVATIVE OFFSET™®. S’inspirant des succeés sur le marché d’ALTERNATIVE OFFSETMP
et d’EQUAL OFFSET™P, le papier INNOVATIVE OFFSETM® est également écologique et
économique, pouvant faire réaliser jusqu’a 20 % d’économies grace a un grammage plus léger,
tout en offrant rigidité et qualité d’impression. Fabriqué aux usines de papier de Beaupré et
d’Alma, au Québec, INNOVATIVE OFFSET“® offre une brillance de 81 et un degré de
blancheur de 90, et sa surface est traitée pour assurer une meilleure prise d’encre et une
performance accrue a I’impression. Par ailleurs, au premier trimestre de 2006, la Société a
commencé a changer la production de papier journal a des papiers d’impression commerciale sur
une de ses machines a I’usine de Belgo. La capacité de production annuelle de cette machine est
d’environ 100 000 tonnes.

Au cours du premier trimestre de 2006, la Société a partiellement mis en place les augmentations
de prix annoncées au quatrieme trimestre de 2005 pour ses catégories ABIOFFSETM®. Par
ailleurs, au premier trimestre de 2006, Abitibi-Consolidated a annoncé des augmentations de prix



de 40 $ US la tonne courte, en vigueur le 1* mars 2006 pour ses catégories ABIBRITEM® et
ABIBOOK™P, de 40 $ US la tonne courte pour ses catégories ABICAL™P, en vigueur le 1% avril
2006 et de 60 $ US la tonne courte, en vigueur le 1 mai 2006 pour ses catégories
ABIOFFSET™.

Au cours du premier trimestre de 2006, le colt par tonne des papiers d’impression commerciale
vendus par la Société était de 3 $ plus élevé que pour le méme trimestre en 2005. L’augmentation
des colts s’explique principalement par les prix d’intrants plus élevés de I’énergie et de la fibre
vierge, de méme que par des charges plus élevées relatives aux régimes de retraite et autres
avantages sociaux futurs. Cette augmentation a été partiellement contrebalancée par une
meilleure productivité, une amélioration de I’utilisation des intrants et des réductions de codts
liees aux initiatives de développement des produits de la Societe.

Selon le CPPP, la demande de papiers de pate mécanique non couchés en Amérique du Nord a
diminué de 4,6 % au premier trimestre de 2006, comparativement a la méme période en 2005. La
diminution de la demande de papiers de pate mécanique, représentant la totalité des expéditions
domestiques et des importations, est principalement attribuable a une diminution des expéditions
provenant de la plus importante machine a papier de pate mécanique non couché, située dans I’est
du Canada. Cette machine a été fermeée pour une période indéterminée, en décembre 2005, suite a
un conflit de travail. Cette diminution a été partiellement contrebalancée par des importations et
la demande des papiers SCA/A+ a, par conséquent, diminué de 15,1 % au premier trimestre.

En dépit de la croissance prévue en publicité imprimée, Abitibi-Consolidated croit que la
demande de papiers de pate mécanique non couchés continuera de subir les contrecoups de la
gréve ci-haut mentionnée. La Société prévoit toutefois que les importations compenseront d’une
facon importante le manque d’offre nord-américaine.

Produits du bois

Dans le secteur des produits du bois, la diminution de 18 millions de dollars des résultats
d’exploitation des activités maintenues, avant les éléments spécifiques, est principalement
attribuable a la baisse des prix de vente, partiellement contrebalancée par une réduction des
dépenses de CVD et AD.

En millions de dollars, avant éléments spécifiques™

Ventes BAIIA® Bénéfice (perte) d'exploit. des Expéditions
activités maintenues (millions de Pmp)

(sauf les expéditions)
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Tableau 7: Résultats avant éléments spécifiques(l) des produits du bois (en millions de dollars)

Premier Ecarts favorables (défavorables) dus a Premier
Trimestre Taux de Trimestre
2006 Volume change Prix Colts 2005

Ventes $215 ($13) ($3) ($19) $- $ 250
BAIAY 15 (2) ) (19) 3 35
Amortissement 11 - - - 2 13
Bénéfice (perte) d'exploitation des

activités maintenues 4 2 (2) (19) 5 22

Note (1) Mesures non conformes aux PCGR

Au premier trimestre de 2006, le volume des ventes s’est établi a 499 millions de pieds-planche
(MPMP), comparativement a 525 MPMP au méme trimestre en 2005. Les prix de vente moyens
en dollars canadiens ont diminué de 9 % au premier trimestre de 2006, par rapport a la méme
période en 2005, en raison de la baisse des prix du bois d’ceuvre en dollars US et du
raffermissement du dollar canadien.

Au cours du premier trimestre de 2006, le colt des produits vendus par millier de pieds-planche
de la Société a augmenté de 5 $, comparativement au premier trimestre de 2005. Cette
augmentation s’explique principalement par la hausse des cots du bois et par une productivité
plus faible.

Au Etats-Unis, les mises en chantier ont augmenté de 6,9 % passant d’un taux annuel de 1,833
millions d’unités au cours de mars 2005 a 1,96 million d’unites au cours de mars 2006. Au cours
du premier trimestre de 2006, les prix de vente moyens du bois d’ceuvre en dollars US (f.a.b
Grands Lacs) ont diminué de 15 % pour le 2x4 — bois de colombage et de 12 % pour le 2x4 —
longueurs assorties, comparativement a la méme période en 2005.

Concernant le litige sur le bois d’ceuvre, depuis le 12 décembre 2005, les exportations du bois
d’ceuvre de la Société vers les Etats-Unis sont sujettes & des frais de douanes au taux de 8,7 %
pour les droits CVD et a un taux de 3,2 % pour les droits AD, comparativement a un taux de
18,79 % pour les droits CVD et & un taux de 12,44 % pour les droits AD initialement imposés par
le gouvernement américain en 2002.

Au cours de la troisiéme révision administrative des droits AD, la Société n’a pas été sélectionnée
comme répondante. Elle a toutefois demandé d’obtenir son propre taux en soumettant
volontairement ses données au USDOC. Le 6 janvier 2006, le USDOC a indiqué qu’il ne tiendrait
pas compte de telles donnees. Le 17 février 2006, la Société a fait appel de ces décisions. Si
I’appel est sans succes, la Société recevra vraisemblablement le taux assigné « a tous les autres »
résultant des taux moyens des répondants sélectionnés par le USDOC pour la troisieme révision
administrative. Il est impossible d’estimer le pourcentage de ce taux.

En tant que Société ayant des établissements de fabrication au Canada et aux Etats-Unis, Abitibi-
Consolidated estime que le libre-échange est primordial pour maintenir la concurrence mondiale
et demeure confiante que des taux plus bas, s’il en demeure, prévaudront dans la détermination
finale. La Société croit toutefois que la négociation d’un reglement du litige serait dans I’intérét
de toutes les parties concernées.
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BILAN

Au 31 mars 2006, la dette a long terme totale s’établissait a 3 872 millions de dollars, pour un
ratio de la dette nette a la capitalisation totale de 0,613, comparativement a 3 762 millions de
dollars, pour un ratio de la dette nette a la capitalisation totale de 0,598, au 31 décembre 2005.
L’augmentation de la dette a long terme de la Société est principalement attribuable a I’utilisation
d’une partie de la facilité de crédit renouvelable pour répondre a des besoins temporaires en fonds
de roulement. La portion a court terme de la dette a long terme est demeurée stable a 18 millions
de dollars au 31 mars 2006. Par ailleurs, au 31 mars 2006, la trésorerie et les equivalents
s’établissaient a 4 millions de dollars, une diminution de 63 millions de dollars, comparativement
au 31 décembre 2005.

Le ratio de la dette nette a la capitalisation s’est établi & 60,4 % a la fin mars 2006 et le ratio de
couverture des intéréts était de 1,9x pour la période de douze mois terminée le 31 mars 2006, les
deux ratios étant conformes aux clauses restrictives des facilités de crédit renouvelables de la
Société. A la fin mars, la Société avait utilisé 165 millions de dollars de sa facilité de crédit.

Au 31 mars 2006, le solde des programmes de titrisation de la Société s’établissait, en dollars
canadiens, a 465 millions, comparativement a 459 millions au 31 décembre 2005.

LIQUIDITES ET SOURCES DE FINANCEMENT

Les flux de trésorerie utilisés par les activités d'exploitation maintenues ont totalisé 101 millions
de dollars pour le premier trimestre terminé le 31 mars 2006, comparativement a 107 millions de
dollars pour la méme peériode en 2005. La réduction est due principalement a une diminution des
besoins en fonds de roulement qui s’explique en grande partie par des débiteurs moindres
partiellement contrebalancés par une réduction des créditeurs et par des stocks plus élevés.

Les dépenses en immobilisations se sont établies a 37 millions de dollars pour la période de trois

mois terminée le 31 mars 2006, comparativement a 36 millions de dollars pour la période
correspondante de I’exercice précedent.

DIVIDENDES ET ACTIONS EN CIRCULATION

Le 31 janvier 2006, le conseil d’administration de la Société a declaré un dividende de 2,5 cents
par action, payé le 1% mars 2006, aux actionnaires inscrits le 13 février 2006.

Le 25 avril 2006, le conseil d’administration de la Société a déclaré un dividende de 2,5 cents par
action, payable le 1* juin 2006, aux actionnaires inscrits le 8 mai 2006.

Au 31 mars 2006, le nombre d’actions en circulation est demeuré stable a 440 millions,
comparativement a la fin de la méme période en 2005, tandis que le nombre d’options en
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circulation était de 14,6 millions a la fin mars 2006, comparativement a 13,6 millions a la fin
décembre 2005.

AUTRES EVENEMENTS

Tel qu’annoncé au quatrieme trimestre de 2005, Abitibi-Consolidated a fermé, de facgon
permanente, une machine a papier a I’usine de Bridgewater, a Ellesmere Port au Royaume-Uni, le
28 février 2006. La fermeture a retiré 60 000 tonnes de la capacité annuelle de production de
papier journal.

En avril 2006, suite a une révision de ses frais généraux et frais de vente et d’administration, la
Société a commencé a mettre en ceuvre son plan en vue de réduire ses dépenses au siege social de
méme que les frais généraux et les frais d’administration des usines, inclus dans le colt des
produits vendus. L’objectif est de réduire ses codts de 35 millions de dollars par I’amélioration
des processus, la régionalisation ou la centralisation de certaines fonctions de méme qu’en
révisant la nécessité de certaines dépenses. Le programme devrait supprimer plus de 200 postes.

INFORMATIONS TRIMESTRIELLES RETENUES

Tableau 8: Sommaire des résultats trimestriels (en millions de dollars, sauf indication contraire)

2006 2005 2004
T-1 T-4 T-3 T-2 T-1 T-4 T-3 T-2 T-1

Ventes $1237 $1310 $1355 $1354 $1323 $1347 $1405 $1308 $1239
Bénéfice (perte) d'exploitation

des activités maintenues 41 (352) 8 57 11 (346) 75 41 (26)
Bénéfice (perte) d'exploitation

des activités maintenues avant

les éléments spécifiques™ 43 15 49 58 19 ©) 80 53 (12)
Bénéfice (perte) des activités

maintenues (33) (345) 95 (49) (54) (115) 179 (84) (106)
Bénéfice (perte) des activités

maintenues par action (0.08) (0.79) 0.22 (0.12) (0.13) (0.26) 0.40 (0.19) (0.24)
Bénéfice net (perte) (33) (355) 99 (43) (51) (108) 182 (79) (31)
Bénéfice net (perte) par action (0.08) (0.81) 0.23 (0.10) (0.12) (0.24) 0.41 (0.18) (0.07)
Taux de change (1 $ CA=$ US) :

Taux moyen a midi 0.866 0.852 0.832 0.804 0.815 0.819 0.765 0.736 0.759

Note (1) Mesures non conformes aux PCGR

CONTR(:)LES ET PROCEDURES DE PRESENTATION DE L’INFORMATION ET
CONTROLES INTERNES

Pour le trimestre se terminant le 31 mars 2006, la Société n'a effectué aucun changement
important, ni pris de mesure corrective importante a I'égard de ses contréles internes, ou d'autres
éléments qui pourraient avoir une incidence majeure sur ces contréles. Le chef de la direction et
le chef des services financiers revoient de maniére périodique I’efficacité des contrdles et des
procédures de présentation de I’information, et en effectuent une évaluation trimestrielle. A la fin
du premier trimestre, le chef de la direction et le chef des services financiers de la Société étaient
satisfaits de I'efficacité des contréles et procédures de présentation de I’information de la Société.
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ROLE DE SURVEILLANCE DU COMITE DE VERIFICATION

Le comité de vérification revoit annuellement avec la direction et les vérificateurs externes le
rapport de gestion, ainsi que les états financiers consolidés y afférents, et approuve leur émission
aux actionnaires. De fagon périodique, la direction et le Vvérificateur interne de la Société
présentent également au comité un rapport faisant état de leur opinion sur les contrdles internes et
les procédures de la Société relativement a I’information financiére. Le vérificateur externe
prépare periodiquement pour la direction un rapport ayant trait aux faiblesses, s’il y a lieu, des
controles internes identifiées au cours de la vérification annuelle. Ce rapport est revu par le
comité de vérification.

DECLARATIONS PROSPECTIVES

Certaines informations incluses dans ce rapport de gestion, en particulier les informations
contenues dans les différentes sections sur les perspectives, constituent des informations
prospectives. Celles-ci concernent les conditions financieres futures, les résultats d’exploitation
ou les affaires de la Société. Elles peuvent consister en attentes et en estimations actuelles sur les
marchés dans lesquels Abitibi-Consolidated exerce ses activités et en opinions et hypothéses de la
direction relativement a ces marchés. Ces informations présentent des risques et des incertitudes
importants qu’il est difficile de prévoir et s’appuient sur des hypothéses qui peuvent se révéler
incorrectes. Les résultats ou les événements prévus dans les informations prospectives contenues
dans ce rapport de gestion peuvent différer de facon substantielle des résultats et des événements
réels. La Société décline toute intention ou obligation de mettre a jour ou de réviser des
informations prospectives, que ce soit a la suite de nouvelles informations, d’événements futurs
ou autrement. Plus particulierement, les informations prospectives ne refletent pas I’effet
potentiel de fusions, d’acquisitions, de regroupements ou de cessions d’entreprises qui pourraient
étre annonceés ou réalisés apres leur formulation.
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